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Barcelona, 30 de mayo de 2018

COMUNICACION DE HECHO RELEVANTE
AGILE CONTENT, S.A.

En virtud de lo previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n2 596/2014 sobre abuso de
mercado y en el articulo 228 del texto refundido de la Ley del Mercado de Valores, aprobado
por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de octubre, y disposiciones concordantes, asi
como en la Circular 15/2016 del Mercado Alternativo Bursatil (MAB), ponemos en su
conocimiento la siguiente informacion relativa a AGILE CONTENT S.A.:

Presentacion ante inversores en el Foro MedCap
AGILE CONTENT participara en el “Foro MedCap 2018’, donde realizara una presentacién ante
inversores el dia 30 de mayo de 2018 en La Bolsa de Madrid, evento organizado por Bolsas y

Mercados Espafioles. Se adjunta a continuacién la presentacién.

Quedamos a su disposicién para cuantas aclaraciones consideren oportunas.

;-

HERNAN SCAPUSIO VINENT
CEO

AGILE CONTENT S.A.

Avenida Diagonal 449, 7° - 08036 BARCELONA
Tel: (+34) 93 802 3800
info@agilecontent.com
http://www.agilecontent.com
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Oportunidad de mercado
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El Mercado masivo de
Contenidos es Digital

El sector TMT (Technology, Media and
Telecom), con la convergenciaentre TV y
telecomunicaciones, agrupa diferentes
industrias que compiten por ofrecer
informacion y entretenimientoa un
consumidor mayoritariamentedigitalizado.
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Go g|€ Los Lideres Digitales

£ —— son Tecnoldgicas
ace oo ’ Los negocios de los contenidos digitales

tienen basicamente dos modelos
probados: los que se basan en publicidad y
N E T F I. IX las suscripciones de pago. Los lideres de
ambos modelos son empresas tecnologicas
—) Spotify’ (Google, Facebook, Netflix, Spotify,...)




Foco de inversion agile centent

Hay un peaje
digital para los

Operadores OTT
1.5 bn

OSS/BSS
Ejemplo de inversién de un 6 bn

operador de Telecomunicaciones

(Top 10) en 5 anos (en miles de
) millones de euros) | ﬂﬂ'@StI’U CtU e
39 bn

Prioridades de
inversion de los
mercados de
capitales




Reto de las companias de Telecomunicaciones agile centent

¢Como crear suficiente valor a futuro?

O CO nn ectiVity Revenue driver being commoditized
= |Intera Cthlty Content-driven customer relationship
= Transactional bigital pocket gateway - @

. COgn itive Rich data environment for knowledge creation

—_—




Indicadores agile centent

Consumers (bn, % population) 2016 2020 CAGR

Indicadores Internet users 34 46% 4,2 55%  5,4%
d | Smartphones users 2,1 28% 2,9 38% 9,1%
€l consumo PayTV households 1,0 13% 1,1 15% 2,7%
OTT TV penetration 0,12 2% 0,2 3% 16,7%

Industry Revenues 2016 2020 CAGR

Indicadores PayTV it o o 0,2%
. OTT TV & video (% payTV) 37 18% 64 31% 18,7%

d:EI negocio Media Ad Spending 542 674 6,1%

4

Digital Ad Spending (% Ads) 190 35% 326 48% 17.5%

Segmentos

— o Specific segments (US) 2016 2021 CAGR
es pECIfICOS US Addressable TV AdSpending 0,9 2,2 36,0%

US Digital Video Ads Revenue 6,2 13,3 28,6%

US Programmatic Digital video Spend 2,4 10,6 85,0%

Multiple sources: eMarketer, Programmatic / total Video Ad Spending 39% 80%

Statista, Internet Society, MWGC, ...
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U »

El 50% de la audiencia El 50% del contenidovisto  El 50% de los consumidores seran
estara con una pantalla sera bajo demanda screen shifters o centradosen
movil dispositivos moviles

Sources Ericsson / eMarketer
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OTT Video Services to BBC predicts all-IP
Climb to USS51.4 billion future, says it will

In 2022 Creating More evolve into an
Pressure on Traditional internet broadcaster

Pay-TV services

Sources Digital TV Europe, 11.may.2018

Sources ABI Research, 14.may.2018
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¢ Qué ofrece a sus Clientes ?

Gestion de contenidos multimedia

Gestion de servicios de pago y suscripciones
Optimizacidén de audiencias y conversiones

Big Data y publicidad personalizada (Adressable TV)



Propuesta de Valor

Lineas de negocio integradas

B2B technology
AGILE PLATFORM

Soluciones devideo y Big
Data paraempresas de
Mediay Telcos.

Soporte ala creacion,
distribucion y monetizacion

de audiencias digitaV

agile content

Ad Network \

AGILE MONETIZATION

Comercializacion publicitaria
de audiencias especificas.
Soporte parala monetizacion

de portales, moviles y

plataformas OTT.

Agile| OTT

B2B2C VAS
VALUE ADDED MEDIA

Ecosistema de suscripcion
para informacion digital y

entretenimiento.
Contribucion de negocio DIGITAL
paraincrementarel ARPU.\ EMPATHY

AdTech | DMP

Agile + Partners

13



Contribucion a los negocios digitales

Telco y Media: Transformacion digital

Presencia digital multicanal

. Focoen los procesos de
en Telco y Media produccidny distribucién

18 Transformacion digital

Como proveedor B2B

Focoen la publicidad basada
en datos de audiencia
Generacionde ARPU por
servicios convergentes

Como partner B2B2C

agile content

Tecnologia propia de CMS / OTT
reconocida por analistasy
utilizada por clientes lideres en los
mercados en los que operamos.

Soluciones operadas integralmente,
proporcionando servicios de valor
anadido en modelos de revenue
sharing y contribuyendo a la captacion
y retencion de clientes digitales.

14



Cadena de valor industrias TMT

agile centent

Negocios digitales basados en el contenido: publicidad o suscripciones

Agile

CMS
OVP

DMP

OTT

B2B

Digital
Players

v

Publishers }

\-
/

Broadcasters

;\

Content
owners

_____________________________

3-8% / total business B2B customers

. Addressable

______________

TV

Network
Operators

ADS

\:

APPs
Markets

I
1
e ’

C oY

Agencies /
Advertisers

-

S

Freeservice
Customers

4

(paid content)

(&

Customers

N

)

B2B2C _ B2B2C customers
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Entre los modelos de los extremos (PayTV y FTA) que hoy dominan el mercado,
se va configurando un espacio intermedio que podemos capitalizar.

Broadcasters FTA OTT APPs + Telcos Telcos/Cable/OTTs
Eventos en vivo, realities, Consumo multicanal, diferentes Series y peliculas, paquetes
tertulias, telediarios, ... proveedores en modelo abierto de canales o servicios OTT
Publicidad >95% Modelo hibrido: publicidad + pago Paid content 100%
18M hogares +/- 10€/m >10M hogares banda ancha: 5-20€/m 6M hogares 15-60€
O O Yu@d oagietv Molody, NetrLx AT
ANTENA 3 TV movistar
ES: €2.27 bn (+5%) ES: €49M TV on-line (2% of TV) ES: €2.1 bn (+12%)

US: $71,6 bn (+0,5%) US: $13,2M (18,5% of TV) US: $105 bn (-1,6%)
16



Espacios diferenciados y nuevas capacidades

Competencias Freeto AirTV

clave

(Broadcaster tradicional)

Agile TV

(llave-en-mano o B2B2C
con Operadoras Telecom)

YouTube

(la alternativa esperada)

agile centent

Netflix/HBO/SKY
(OTT/ TV digital de pago)

Alcance audiencia lineal

Distribucion . .
Poca relevancia online

De 1 a Muchos
Primetime
Espectro limitado

Programacion

Masivo pero baja

Publicidad »
segmentacion

Aproximacion local

Co-Produccion o
Presupuestos limitados

Excluyendo SmartTVs y PayTV clasica

Paquete de tv y banda ancha +
contribuye a la retencién y
captacion

Amplio rango complementario a
las TV de pago OTT + FTA TVs
Canales digitales adicionales

Segmentado + RTB + Canales

patrocinados
Profundidad vs Volumen

Verticales:
Tecnologia+Contenido; Canales
de aplicaciones; canales
adicionales

Alcance audiencia masivo
online

Gama baja gratuita
+ YouTube Red

Video online

Contenido de gama baja +
aumentando con YouTubers

Son los Top cord cutters
(distribucién por la red),
mayoritariamente bajo
demanda, alto coste de
adquisicion

Contenido premium de pago
Contenidos Top

No

Global y local
Grandes presupuestos y talento
artistico

17



Clientes y casos de éxito




Clientes TMT

TV & Radio Media

agile content

Telcos

GZ@@ EN Grupo oS @NN\I Tﬂfﬁhm v i vo

CARTOON NETMORK EXPANSION
e Qe O =
Televisié ;e Catalunya COPE
WARNER MUSIC GRUPO ZETA
Busmesa? 't ﬂ
Business e (. ¥nESTADAO
GOBOSAT e

% A movistar

?WSJW%( é‘é AT&T

19
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‘tve Noticias

Tele

Gestion de contenido TV

Plataforma para la gestidon de contenidos
multimedia y la distribucion multicanal y OTT

Fl anahnca
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®

Gestion de
contenidosy
publicacion
multicanal

Ejemplos de medios de
comunicacion que usan las
tecnologias de Agile
Content como base para su

presencia digital y principal yun g;an o iado, ,,emp,e he
herramientade las s'd° un buen ladrén”

redacciones.




Renovacion de Medios agile centent

®

Gestion de
contenidosy

publicacién

multicanal = o Lo s s

para echar a Rajoy

elPeriodico

Ejemplos de medios de
comunicacion que usan las
tecnologias de Agile
Content como base para su
presencia digital y principal
herramienta de las
redacciones.

22



®

Plataforma de video para payTV

Tecnologia de base parala Global Video Platform
corporativa de Telefénicay las diferentes marcas del grupo

& mouvistar

vivo

agile content

%/ | movistar

App éula Vive ' -

Controle remoto no Smartphone

23



Acceso multicanal para los
usuarios de payTV

seeee T 11:11 AM

N®BW N=T Claro-

i \ . : J
STAR WARS
O DESPERTAR DA FORCA

CONTINUAR ASSISTINDO

SN

A teoria de tudo EEGon

RECOMENDADOS

100% .

2

HB®
GAME OF THRONES

ik (B

Crimes ocultos

agile centent




Combinacion de tecnologia de Agile Content
con el contenido Premium de Musica

agile centent
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Principales funciones

Adressable TV

Te lo perdiste
Comando por Voz
Aplicaciones
Videoclub

Juegos

Ver videos del movilen TV
4K

Modelo de negocio

B2B2C
Retail

(»agiletv

agile centent

26
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20:30 - 21:30 21:00 - 27¢
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22:30
:Bailamos?

2155 23:40
A hierro muere Documentos TV

22:45
Ven a cenar conmigo. Gourmet edition

22:00
Marte (The Martian)

Cuerpo de élite

22:40-00:15

agiletv

00:10
Comando Actualidad

00:40
La 2 Noticias

00:15
Torrente 2: Mision en Marbella

00:00
Ven a cenar conmigo. Gourmet edition

El equipo se enfrenta a una arriesgada mision
para proteger el patrimonio cultural del pais. Este
>sta en grave peligro debido a los chantajes de
una condesa sin escrupulos. Ademas, Berta
comienza a cometer errores, y es por culpa de




Te lo perdiste (»agiletv
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Videoclub (»agiletv

STLYESTER STALLONE KURT RUSSELL

" GRAY DA AR ELKS
e R

_ DRLANDO ﬂ.oo.;.#li!?tl DUNST
o CANI CRENY
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Los juegos del hambre: Sinsajo parte |

+12 Aventuras, Cine ® 2h 15min ¢ Martes 6 de Marzo alas 22.30

A ®

= REC

PROGRAMAR - :
RECORDATORIO ANADIR GRABACION

Tras ser rescatada de la arena de los juegos, Katniss es llevada al Distrito 13, un distrito aislado

del resto de Panem que se ha convertido en punta de lanza de la rebelion.

DIRECTOR

Francis Lawrence

PROTAGONIZADO POR
Natalie Dormer, Woody Harrelson,

Donald Sutherland, Philip Seymour
Hoffman, Josh Hutcherson, Jennifer

Lawrence, Liam Hemsworth




@ = Aplicaciones

Inicio

ENTRETENIMIENTO

ATRES$
PLAYER
Atresplayer Filmin Love Nature

DEPORTES
— ' , . » L
- ’) \ . ;" . ) 4

e
S
'
i

!‘ 4
.o LaLiga -

Salomon TV Red Bull TV LaLigaTV

INFANTIL

2

Clan RTVE Baby Channel Toon Goggles




= agileenglish

Disfruta aprendiendo

Valor diferencial: entretenimiento util
con contenidos premium

Aprendizaje de idiomas con video,
juegos y aplicaciones

Mercado global de USS 55bn en 2017
con potencial de USS 12bnen
mercados de presencia actual de
Agile English.

Tecnologia escalable. Facil adaptacion
a diferentes clientes.

Cambio de Modelo B2B to B2B2C
(acuerdos Rev. Share)

agile centent

33



= agileenglish

Enfocado a Empresas
y perfiles avanzados

Practica del business English
Contenidos actuales de Bloomberg

Proximo lanzamiento en 4 nuevos
mercados

Versiones para movil, Tablet, PC +
combinacién de mavil yTV

Mercado con enorme potencial de
crecimiento (Asia, Latam,...)

agile centent
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@ag"e eﬂg‘ISh ®agile english

Total : / 2y i

. 'SAFE AND SOUND s

JAVIER CUEVANA

Edita tu foto de perfil J . Lo “ Ejercicios : .
_ J ) coempletados

Formatos admitidos: jpg, png, gif. A T h
Peso maximo: SMB y & S 4 . Palabra_s
; \ aprendidas
1 5-':N}

Mi vocabulario Mis progresos Mi perfil

Mas asistidos

Muy bienl! = - glies asi no va a ver quien te pare

Total Ejercicios : Ejercicios Palabras
120 } visionados 180 | completados 140 | correctos 155 } aprendidas

Evolucion de w esfuerse Semanal Mensual E}EFC}CiOS completados
- Bad Romance Raibow Avicci
Cool '-‘. easy difficult
. - 1 80 nl Bailando
Blen ¥ % po - i 9 Ejercicios 1 TRty R Rersieio
_.-" i) ¢ CTHEYAR AW REHEANEETHOITTN li-IT' | NS B GEE AN II!!"!
[ O o - Y (\ v, - @
F / g -ﬂ e “‘-f‘\{
Puff - f -
_ O o U Mis pale erfil

it i B @20% @25% @ 14%
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CSI LAS VEGAS - DANGEROUS BUSINESS CLASS

B CS1 nvestign Ia muerie de cinco ocupantes de un AS PrENeras prus
3que una de Las vicimas es un Lerronista que pretes el casinoque le
bancarmota,

_ 3 ) E5TE CONTENDO CADUCA EL DA 2171072014 R AL CAPITULD 01
-
XClarin D -

Aprende inglés de verdad con

TUS SERIES FAVORITAS

Anade contenido

Slumber party panic”
EL DI 23M09/2014

it
9% 8"

Ll e
Ejercicios Vocabula

Escribe el codigo o «

Visionados

informacion Completa

amo consequiclo

Mi vocabulario Mis progresos

Mi perfil

Tu progreso

Para repasar Buscar

£ <

EPISODIOS CADUCADOS

m We are not in Kansas anymore > L 4 1 * ) Practicar jugar
M its close . D) (% ocabulario vocabular GUMBALLY & MAD MEN LOST
s close v 1 Ep.1 "Slumber party panic” Ep.1 “Slumber party panic” Ep.1 “Slumber party panic” ik
CAOUCAEL DA 231097201 CADUCAEL N 23/09/2014 CADUCAEL DA 23/05/2014 o
[Tl Sheis wearing a pink dress > (w) (i) (& ®
™ w . 00
We were not at the restaurant > @ i * Vocabulario
[Tl Oh God, itis full of stars ») (@) (1) (& =
— 5 { Palabras
This is a dog ») (@) (i) (& B ( 12% ) aprendidas
[T The childrens are playing outside in the backyard > (9 (i) (& 4 !
_ ( 32
uck >
\JREDAL/ %\ palabras
Y
— 3
») (@) (i) (& b
= ) (v D) (% Contenidos aportasos par (3 Privaciad | Términos cianes | © 2014. Todos los derechos resorvados Agis Contants
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Evolucién corporativa




Evolucidon corporativa agile content

Agile Content tiene una posicién #15 en su categoria
con un crecimiento medio del 68% (CAGR 2012-15)

2007-2010 2011-2014 2015-2016 2017-2018 2019-2020
I | I II___I_%
| I |
I 4 |
I I : ﬂﬁﬁ )\ I |

Generacion de Entrada de Diversificacion hacia Evolucién del Adquisicién prevista  Consolidacion del
propiedad inversores y soluciones de negocio hacia la de ad Network posicionamiento en
intelectual y expansion monetizacion basados convergencia en especializada en un mercado de alto
tecnologia propia, internacional, en bigDatay Telecomunicaciones,  video, para combinar  crecimiento para
consolidandose  abriendo mercado conocimiento de con la adquisicion de  capacidades y tener  posible merge en US
en elmercado  principalmente en audiencia para OTT networks e una oferta y cotizar en Nasdaq
Espafol como Brasil y personalizar los implantaciones de diferencial orientada o integracion en
referente en Latinoamérica, contenidos vy la referencia en el a la personalizacién empresa de
contenidos y pasando a exportar publicidad negocio convergente de publicidad en software, adTech o
video en Cloud >80% con clientes Participacién en de TV de pago Television Telecom, como
para Medios lideres en los Enreach y entrada en el (Addressable TV) opciones de
mercados hispanos norte de Europa generacion de valor

para el accionista
Internacionalizacion en Internacionalizaciéon en
mercados hispanos mercados anglosajones

39



Presencia internacional agile centent

La compaiia,con wme
sede en Espana,
tiene centros de I+D
en Espafa vy Brasil,
con presenciaen 9
paises y negocio en
mas de 15.

Sao Paulo

Las ventas ﬂ
3

internacionales vy
representan >70%.

4@0



Gobierno corporativo

Principales accionistas

(al 31.DIC.2017)

Knowkers Consulting: 24,4%
Inveready: 16,0%

UUX Holding: 13,9%

ICF: 4,6%

Otros consejeros: 1,9%

Free Float: 39,2%

agile centent

Aloysio Junqueira
Minor shareholder

Jordi Pedrol
Independent

Silvia Martinez
Secretary

Monica Rayo Moragon ‘
COO & Founder 0 @7

Herndn Scapusio Vinent
CEO and President
KNOWKERS representative

Abel Gibert
Josep Maria Echarri Torres Q Independent
INVEREADY representative '!l l"
Pedro Molina Emilio Gomez Secretary /
Independents

SALINAS Group representative ICF representative

Ademas de los fundadores, el accionariado tiene un nucleo estable de
accionistas, como Inveready (referencia VC en MasMovil y otras
companias cotizadas), Grupo Salinas, ICF y Fides.
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Herndan Scapusio Vinent, CEO y co-fundador de Agile
Content, lidera el crecimiento organico e inorganico de la
compafia, con una fuerte expansién internacional,
situandola como player de referencia de grandes
compafias en los territorios en los que opera.

Modnica Rayo Moragon, VP Product Management y co-
fundadora. Ex Oracle, tiene una extensa trayectoria en la
direccién técnica de proyectos digitales para grandes
medios y marcas: RTVE, TV3, Telecinco, Vocento, Grupo
Zeta, CaixaBank, Grupo RBS, Grupo Estadao, etc.

Pedro Molina es Director y Consejero de las empresas del
Grupo Salinas en Europa (y en algunos otros paises) desde
2008. También se ha desempefiado como Controlador
Financiero del Holding TV AZTECA, SOCIEDAD ANONIMA

DE CAPITAL VARIABLE, entre otros cargos directivos en
diferentes empresas.

Aloysio Junqueira (minoritario), actualmente Founder &
CEO de Intelekto, e inversor de la empresa Bisoux, ambas
localizadas en Brasil. Ejecutivo con amplia experiencia en
el sector servicios de IT y Telecomunicaciones, con larga

trayectoria internacional.

agile centent

Josep Maria Echarri, Founder & CEO de INVEREADY.
Actualmente también es Senior VicePresident de
MasMovil Ibercom. Previamente ha desempefiado cargos
como CFO de Oryzon, y Entrepreneurship Manager en el
CIDEM (Generalitat de Catalunya)

Emilio Godmez Jané, Director de Capital MAB del Institut
Catala de Finances (ICF). Ha trabajado como Director
Asociado en Highgrowth Partners, y como Director de
Operaciones en Barcelona Ventures. También ha sido
docente en diferentes MBAs de la Universidad de
Barcelona y la Universidad Pompeu Fabra.

Abel Gibert (independiente). Socio en Seeliger y Conde.
Ha sido consultor en Arthur Andersen, O .Datiy Software
AG. Trabajo en el Grupo Indra como Director General de: |
cuatro. Anteriormente estuvo como Director General del
Cono Sur en Sao Paolo y Italia del Grupo CIRSA.

Jordi Pedrol Ruiz (independiente). Con estudios en
Carnegie Mellon University y la UAB, y experiencia en Palo
Alto, ha trabajado como CFO de diferentes Start-ups y
empresas de tecnologia (Inspirit, Spamina, Tempos21,
eDreams), colaborando con Wayra para Telefdnica.

42



Resultados 2017




Resultado 201/

Var 2017 vs 2016

Pérdias y Ganancias Conslidadas 2015 2016 2017 var var %
Importe neto de la cifra de negocio 8.320.515 10.836.352 7.869.583 (2.966.769) -27%
Aprovisionamientos (6.665.781) (5.396.710) (1.033.174) 4.363.536 -B1%
Margen Bruto 1.654.734 5.439.642 6.836.409 1.396.767 26%
% margen 20% 50% 87%

Trabajos realizados para su aclivo 1.251.155 2.096.844 1.972.069 (124.774) -8%
Gastos de personal {1.369.654) (4.478.479) (4.974.630) {(496.151) 11%
Otros gastos operativos (1.245.504) (2.212.012) (2.636.445) (424.433) 19%
EBITDA 290.731 845.995 1.197.403 351409 42%
% margen 3% 8% 15%

Depreciaciones (1.666.962) (2.300.380) (1.980.364) 320016 -14%
Otros 22914 {3.391.849) 35.519 3427368 -101%
Gastos financieros netos (26.721) (287.981) 822.893

Resultado antes de impuestos (1.380.038) (5.134.215) 75.451 5.209.666 -101%
Impuestos sobre beneficios 41.364 (46.667) {25.800) 20867 -45%
Resultado consolidado del ejercicio (1.338.674) (5.180.881) 49.652 5.230.533 -101%

agile content

Lineas de negocio

mas rentables

Cambio del mix de productos,
maximizando las lineas mas
rentables (B2B2C)y
descartando las de poco
margen (negocio streaming)

Mejora de margenes
y EBITDA

Consolidacion del modelo
basado en Softwareasa
Service, con ventas
recurrentes e ingresos por
suscriptor, que garantizanla
escalabilidad.
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Var 2017 vs 2016

BALANCE DE SITUACION CONSOLIDADO 2015 2016 2017 var
Inmovilizado inmaterial 5.799.029 11.427.123 10.519.862 (907.261)
Inmovilizado matenal 25.432 122.217 102.993 (19.224)
Inversiones en empresas del GRUPO 180 180 180 0
Inversiones financieras LP 910.961 786.506 2.002.165 1.215.659
Activos por impuestos diferidos 612.648 536.828 414.697 (122.131)
Activo No corriente 7.348.250 12.872.854 13.039.897 167.043
Existencias 300 25 4.033 4.008
Cuentas a cobrar 2.804.638 4.264.302 1.807.153 (2.457.149)
Periodificaciones CP 1.837 30.885 17.262 {13.623)
Inversiones financieras CP 217.690 503.654 130.852 (372.802)
Caja 4.257.275 2.360.550 1.321.592 {1.038.958)
Activo corriente 7.281.740 7.159.415 3.280.892 (3.878.524)
Total activo 14.629.989 20.032.269 16.320.789 (3.711.481)
Fondos propios 7473307 11.261.103 6.117.343  (5.143.761)
Rdo del periodo (1.338.674) (5.180.881) 49652 5.230.533
Deuda LP y CP 6.063.981 10.204.154 8.207.088 {1.997.066)
Cuentas a pagar 2.207.055 3.466.149 1.724 575 (1.741.574) -
Periodificaciones CP 8.240 156.883 70.384 (86.499)
Impuestos diferidos 216.080 124.862 151.748 26.887
Total Pasivo 14.629.989 20.032.269 16.320.789 (3.711.481)

var %

-8%
-16%
0%
155%
-23%

1%

-58%
-44%
-14%
-A4%

-54%

-19%

-46%

-101%

-200%

-55%
22%

-19%

agile centent

Reduccién de deuda

El balance refleja por un lado los
ajustes acometidosen el 2016,
con la amortizacion anticipaday
depreciacion de activos abordada
el aho pasado, que se refleja en la
disminucion de los fondos
propios. Por otro la mejorade
resultado se complementa con
una reduccion de la deuda, que
disminuyeen un 20%y 2 millones
en valor absoluto. La reduccién de
la deuda adquirida para la compra
de OTTN contribuye a una mejora
progresiva de los ratiosde
deuda/EBITDA.
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agile centent

Tecnologia propia robusta y validada por lideres de mercado
Trayectoria internacional de crecimiento organico y M&As
Tecnologia y posicionamiento en un mercado en disrupcion
Mercado en crecimiento y modelo de negocio altamente escalable

Potencial de revalorizaciony salida a mercados internacionales
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